	1．东进公司区域经销商的资格要求 


	· 至少要拥有200万元人民币的资产额的独立法人公司 

· 丰富的Microsoft NT 技术开发和系统集成经验 

· 对于当地市场有良好的人际关系网络及市场拓展能力
· 承诺遵守东进公司对经销商制定的各项规章制度 
· 承诺执行《区域经销销售目标》计划 
· 授权后接受并参加东进公司不定期的销售和技术培训
· 在每月第一周内递交销售报告给东进公司营销中心
· 有能力制订东进公司产品的解决方案和提供第一线的技术支持 
· 开始时至少安排4名员工作为东进公司产品的销售和技术支持 
· 代表东进公司，在任何时间都要为最终用户提供专业服务 

	　 2．东进公司区域金牌经销商的资格要求



	· 年销售额满1000万人民币的分销商可申请成为东进公司的金牌经销商
· 每季都保证有具体的销售行为和销售回款
· 有能力管理和发展其所辖的经销商
· 承诺遵守东进公司对经销商制定的各项规章制度


     区域经销商申请表

东进公司授权区域经销商申请表
联系电话: 8610-62394334/4610/4984        传真：8610-62398484

	第一部分、公司信息

	英文名称
	

	中文名称
	

	网址
	
	营业执照号
	（请附复件）

	地址
	
	邮编
	

	电话
	
	传真
	

	上级主管部门
	
	所属行业
	

	第二经营地址
	

	母公司（如果有）
	名称
	

	
	地址
	

	目前员工总数
	
	其中
	销售人员       人

技术人员       人

	将安排致力于推广东进产品的员工人数
	
	其中
	销售人员       人
技术人员       人

	您当前提供的主要产品
	
	您目前的主要商业伙伴
	

	您得知东进的途径
	

	贵公司                年的总收入
	
	预计贵公司年的总收入
	

	计划授权后的6个月内东进的产品占贵公司销售总额的比例
	
	计划授权后的第一年内东进的产品占贵公司销售总额的比例
	


	第二部分、联系信息

	
	姓名
	电话
	电子邮件

	公司法定代表
	
	
	

	公司主要联系人
	
	
	

	技术部门联系人
	
	
	

	市场部门联系人
	
	
	

	销售部门联系人
	
	
	

	采购部门联系人
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	


第三部份: 市场信息

公司类型 (VAR, 系统集成,咨询, 通讯, 分销商):
                   
请就覆盖范围及您的推荐，列出您目前提供产品和服务的主要大型城市:

城市一 _____________________________ _____城市二 _ ________ _____________________
纵向市场细分 (在实际可行的条件下):



目标市场:  公司___   消费者___   教育___   政府___   其它（请说明）

您公司还持有其它何种网络/互联网/局域网/CTI 证书和授权资格？

您通过何种市场开发渠道来开拓新的市场?          直邮             报纸广告             

广播 _____     杂志 _____     展览会 _____     学术研讨会 _____     培训课程         

其他:

请仔细阅读以下细节： 

1. 填写申请表是申请程序中的第一步。
2. 接下来东进公司将通过电话和/或会面与您联系，提供关于本表格内容的指导。
3. 被许可进入申请程序后，您需要不定期参加相应的销售和技术培训，才能被认证授权。
4. 在公布的东进经销商申请程序中，培训和认证是必须完成的。培训将在我公司和地区办事处进行。培训只为被授权的经销商开设。
5. 只有经授权的东进公司经销商才能合法地销售东进公司的产品。 

6. 申请一旦被接受后，您将被授权作为专门的分销机构，这是您正式投产所必需的。

7. 被授权的东进经销商必须为他们所有的东进客户提供销售、安装、培训和支持。

8. 请将完整的资料邮寄到:北京市海淀区王庄路1号清华同方科技广场B座11楼D室（邮编：100083），深圳市东进通讯技术股份有限公司营销中心（收），或传真到: 8610-62398484。

申请公司（盖章）





代表签名：                         


职务：           日期：                                                                                                                              











